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Evènement du 4 Août 2010

Les réseaux sociaux importants 

  Les 5 principaux sites de réseaux sociaux évoqués dans cette présentation et types de messages
a faire passer sur ces réseaux :

 1.

    2.

    3.

    4.

    5.

      Les objectifs de l'utilisation des réseaux sociaux sont :

 
 1. Créer et développer  _______________________________________________________

   2. Monter l'échelle de    _________________ avec_________________________________.

Notez la définition d'une marque personnelle :

 

Notez la définition de ce qu'est l'E-réputation :

En quoi ces éléments sont-ils importants ?



   

 
Ressources et des outils supplémentaires :

 
 Ebook « Le Générateur Automatique de Clientèle par le Web » disponible sur :

 www.MarketingWebPourIndependants.com

* Formation Vidéo Twitter : Des vidéos de formations gratuites pour Twitter

 * Livre sur Facebook : Facebook Marketing – Leverage social media to grow your business (en anglais)

http://www.formationtwitter.fr/

http://www.cabinetcomcoach.com/medsoc.php?str=LinkedIn

http://video2formation.com/formation-viadeo/

http://www.cabinetcomcoach.com/medsoc.php?str=Facebook

* Formation Vidéo Viadéo : Des vidéos de formations gratuites pour Viadeo

* Livre sur LinkedIn : How to succeed in Business using Linkedin (en anglais)

 
Notes prises sur l'ensemble de l'évènement :

http://www.cabinetcomcoach.com/medsoc.php?str=Twitter
http://www.cabinetcomcoach.com/medsoc.php?str=LinkedIn
http://www.cabinetcomcoach.com/medsoc.php?str=Viadeo
http://www.cabinetcomcoach.com/medsoc.php?str=Facebook


 
    Cédric Copy – Coach et Consultant Com'Coach 

Cedric Copy est coach professionnel certifié, consultant et créateur du 
Cabinet Com'Coach.

Il accompagne les professionnels du conseil, du coach ing et de la 
formation à se promouvoir en ligne et développer leur marque 
personnelle pour se démarquer, attirer des clients et générer du 
revenu passif en ligne.

Il utiliser les bases du marketing direct par email et en ligne
comme stratégies peu coûteuses à haut retour sur investissement.

Cédric aime particulièrement travailler avec les professionnels du
développement personnel et professionnel qui veulent toucher plus
de gens et avoir un impact à plus grande échelle.

Principaux Sites Web

http://www.CabinetComCoach.com
 http://www.CabinetComCoach.com/blog
 http://www.MarketingWebPourIndependants.com

Pour me contacter 

http://www.CabinetComCoach.com/contact.html

       Pour connecter avec moi sur les réseaux sociaux 

Sur LinkedIn : http://www.linkedin.com/in/cedriccopy
Sur Facebook : http://www.facebook.com/CabinetComCoach
Sur Twitter : http://www.twitter.com/CedricCopy

Sur Viadeo : http://www.viadeo.com/invitation/cedric.copy

http://www.linkedin.com/in/cedriccopy
http://www.facebook.com/CabinetComCoach
http://www.twitter.com/CedricCopy
http://www.viadeo.com/invitation/cedric.copy

